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RESUMEN:

La crianza de cuyes (Cavia porcellus) desempefia un rol
clave en la seguridad alimentaria y la economia rural en
comunidades altoandinas como las del distrito de Chaca,
Ayacucho, Peru. El estudio tuvo como objetivo analizar la
relacion entre las ventajas comparativas expresadas en el
conocimiento técnico, el manejo productivo y el sistema
de produccién y la comercializacion de cuyes. Se apli-
c6 un enfoque cuantitativo, con disefio no experimental,
nivel descriptivo-correlacional y una muestra censal de
200 productores. Se utilizé un cuestionario estructurado,
validado por expertos y con alta confiabilidad (a > 0.8).
Los datos se procesaron mediante el coeficiente Rho de
Spearman. Se halloé una correlacion positiva muy alta en-
tre las ventajas comparativas y la comercializacion (r =
0.921; p < 0.0017), asi como correlaciones positivas altas
entre el conocimiento técnico (r = 0.733), el manejo pro-
ductivo (r = 0.798), y el sistema de produccion (r = 0.664)
con la comercializacion. Todos los resultados fueron es-
tadisticamente significativos (p < 0.007). Se concluye que
mejorar el conocimiento técnico, optimizar los sistemas
productivos y fortalecer el manejo son factores clave para
potenciar la comercializacion del cuy en la region.

Palabras clave: Cavia porcellus, Comercializacion agro-
pecuaria, Seguridad alimentaria, Economia rural, Ventaja
competitiva, Sistemas de produccion animal.

ABSTRACT:

Guinea pig farming (Cavia porcellus) plays a key role in
food security and the rural economy in high Andean com-
munities such as those in the district of Chaca, Ayacucho,
Peru. The study aimed to analyze the relationship bet-
ween comparative advantages expressed in technical
knowledge, productive management, and the production
and marketing system of guinea pigs. A quantitative ap-
proach was applied, with a non-experimental design, des-
criptive-correlational level, and a census sample of 200
producers. A structured questionnaire, validated by ex-
perts and with high reliability (a > 0.8), was used. The data
were processed using Spearman’s Rho coefficient. A very
high positive correlation was found between comparative
advantages and marketing (r = 0.921; p < 0.001), as well
as high positive correlations between technical knowled-
ge (r = 0.733), productive management (r = 0.798), and
the production system (r = 0.664) with marketing. All re-
sults were statistically significant (p < 0.001). It is con-
cluded that improving technical knowledge, optimizing
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production systems, and strengthening management are
key factors in boosting guinea pig marketing in the region.

Keywords: Cavia porcellus, Agricultural marketing, Food
security, Rural economy, Competitive advantage, Animal
production systems.

INTRODUCCION

La crianza del cuy, especie nativa de los Andes, constitu-
ye una actividad estratégica para el desarrollo econémico
y alimentario de las zonas rurales del Peru. Es una fuente
importante de proteina de alto valor biolégico y la venta
de carne o reproductores genera ingresos para las fami-
lias campesinas, dinamizando de la economia familiar ru-
ral, especialmente en comunidades altoandinas (Rivera
et al., 2025)

En el Perd, se estima una poblacion de

17 millones 380 mil 175 unidades, involucrando a mas de
800 mil unidades agropecuarias a nivel nacional (Instituto
Nacional de Estadistica e Informatica [INEI], 2018), sien-
do la region andina la principal zona productora (Perd,
Ecuador, Colombia y Bolivia). Mas del 70 % del total,
ubicada a altitudes de hasta 4500 m.s.n.m. Estos anima-
les cumplen funciones agroecolégicas relevantes, como
el reciclaje de biomasa y residuos organicos (restos de
cosecha, cascaras), produccion de abono organico (es-
tiércol ricoen N, P, K, que reduce el uso de agroquimicos),
aprovechamiento de espacios pequefos y una reduccion
de la huella ecolodgica (baja demanda de agua y espacio);
y forman parte del patrimonio socio productivo de diver-
sas comunidades (Gutiérrez, 2021). Asimismo, los indica-
dores de exportacion reflejan un notable crecimiento en la
demanda del producto, con precios FOB que alcanzaron
los US$ 13.8 por kilogramo en 2015, consolidando al cuy
como un producto no tradicional con potencial de inter-
nacionalizacion (Agencia Peruana de Noticias — ANDINA,
2019). Siendo el principal mercado para las exportacio-
nes de carne de cuy Estados Unidos, que representa al
99.9% de las compras; el resto se destina en conjunto a
los mercados como, Japoén, Canada, Corea del Sur, Italia
y Aruba Huanuco (Ministerio de Desarrollo Agrario y Riego
[MIDAGRI], 2020), los principales mercados internaciona-
les. Las principales regiones productoras proveedoras
de la demanda interna y externa son Cajamarca, Ancash,
Cusco, Apurimac, Junin, Lima, La Libertad y Huanuco
(Ministerio de Agricultura y Riego [MINAGRI], 2019).

Pese a su importancia, la cadena de valor del cuy enfren-
ta limitaciones estructurales relacionadas con el escaso
aprovechamiento de las ventajas comparativas locales (

Burga, 2024; Zavaleta, 2023). Estas ventajas, entendidas
como los atributos técnicos (galpones con pozas, mejora
en la seleccion, empadre, uso de registros, etc), produc-
tivos (alimentacion y préacticas sanitarias) o geograficos,
pueden marcar una diferencia sustantiva en los niveles
de competitividad comercial (Chambilla, 2013). Factores
como el acceso a recursos naturales, infraestructura ade-
cuada, conocimientos técnicos, tecnologia productiva y
condiciones agroclimaticas favorables pueden incremen-
tar significativamente la eficiencia de produccion y facili-
tar una insercion mas rentable en el mercado (Ortiz et al.,
2021). Respecto a la comercializacion de carne de cuy
en los paises productores, en Ecuador, se reporta que
existen corporaciones, empresas y asociaciones que se
dedican a la explotacion y comercializacion de cuyes en
los lugares de mayor produccion. El precio del cuy en pie,
pelado o empacado depende de aspectos muy importan-
tes como la edad, peso y calidad de la canal (Reyes et
al., 2021). En el Perq, la venta en supermercados plantea
otros criterios de valor agregado, como marca, precio, re-
gistro sanitario, contenido, peso neto y procedencia; sin
embargo, en el estudio de mercado realizado en Lima, de
los 300 encuestados, se indica que el 9% de los encues-
tados, considera la presentacion desagradable como la
principal razén para no haber consumido carne de cuy, a
ello se suma un 8% que le encuentra parecido o afinidad
con larata, y el 39% piensa que la carne de cuy es carg;
asimismo el 97% de los encuestados no esta familiarizado
con los tipos o0 razas de cuy y hace ver la necesidad de
una promocion continua para que el consumidor pueda
identificar la diferencia entre la crianza tradicional fami-
liar y la crianza especializada, considerando informacion
sobre el peso, procedencia, raza, valor nutritivo, benefi-
cios de la carne de cuy, certificacion de calidad, y marca
(Chirinos et al., 2008).

En zonas como el distrito de Chaca (provincia de Huanta,
Ayacucho), la crianza de cuyes genera ingresos fami-
liares, y también cumple funciones agroecoldégicas rele-
vantes, como el reciclaje de residuos organicos, la pro-
ducciéon de abono natural y la integracion en sistemas
productivos diversificados de bajo impacto ambiental. A
pesar de su relevancia, la comercializacion del cuy en-
frenta limitaciones estructurales y técnicas vinculadas al
bajo nivel de conocimientos, deficiente manejo produc-
tivo y escasa articulacion al mercado (Cortez y Olivera,
2019). En este contexto, el presente estudio se justifica en
la necesidad de identificar y analizar las ventajas compa-
rativas que pueden ser aprovechadas por los producto-
res rurales para mejorar su inserciéon en los circuitos co-
merciales. Comprender estas relaciones permite disefiar
estrategias de intervencion mas efectivas, orientadas al
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fortalecimiento de las capacidades técnicas, la adopcion
de sistemas de producciéon sostenibles y el incremento
de la competitividad local, contribuyendo asi al desarrollo
rural sostenible y a la valorizacion del patrimonio socio
productivo de las comunidades andinas.

Realizar esta investigacion en el distrito de Chaca,
Ayacucho, cobra especial relevancia debido a las con-
diciones técnicas, econémicas y sociales particulares de
esta zona altoandina, que la diferencian de otras regiones
del pais. Los productores operan con saberes tradiciona-
les y recursos limitados, lo que exige evaluar su capaci-
dad para adoptar mejoras en el manejo y en los sistemas
de produccioén del cuy. Econdmicamente, la crianza de
cuyes representa una de las pocas fuentes sostenibles
de ingresos familiares, siendo clave para dinamizar las
economias locales. Socialmente, la actividad esta profun-
damente arraigada en la identidad y el tejido comunitario,
cumpliendo ademas una funcion alimentaria estratégica.
A diferencia de zonas con mayores niveles de tecnifica-
cién o acceso a mercados, en Chaca persisten desafios
estructurales que requieren ser abordados con evidencia
contextualizada.

En este marco, el presente estudio plantea como objetivo
analizar la relacion entre los factores técnicos (nivel de
conocimiento, manejo productivo y sistema de produc-
cion) y el nivel de comercializacion del cuy (Cavia porce-
llus) en los productores del distrito de Chaca, Ayacucho,
a fin de identificar las ventajas comparativas que pueden
potenciarse para fortalecer el desarrollo rural productivo
con enfoque territorial.

MATERIALES Y METODOS

Diseno de la investigacion: la investigacion fue descrip-
tiva de corte transversal y relacional. Este disefio trans-
versal responde a la necesidad de obtener un diagnds-
tico base actual de como se encuentra la relacion entre
los factores técnicos y el nivel de comercializacion del
cuy en un contexto especifico y delimitado, que permita
identificar correlaciones significativas entre variables en
un momento determinado, lo cual es adecuado para los
objetivos del estudio y para orientar intervenciones pos-
teriores de corto y mediano plazo. Ademas, el presen-
te estudio constituye una base empirica que puede ser
complementada en el futuro con investigaciones longitu-
dinales mas profundas que analicen la evolucién de las
dinamicas comerciales en el tiempo.

Poblacion y muestra: la poblacion del estudio estuvo
conformada por 200 productores que representan la to-
talidad de productores de cuy registrados en el distrito

de Chaca, provincia de Huanta y todos respondieron la
encuesta, no habiendo pérdidas de muestra. Dado que
esta poblacion resultd ser de tamafno manejable, se optd
por un muestreo censal, lo que implicé trabajar con el
100% de la poblacién objetivo (Duarte & Guerrero, 2024),
sefiala que el muestreo censal se aplica cuando todas las
unidades que conforman la poblacién son incluidas en el
estudio, asumiendo simultdneamente los roles de univer-
S0, poblacién y muestra.

Recoleccidn de datos: para la recoleccion de datos se
empled una encuesta estructurada dirigida a los produc-
tores, con un cuestionario validado por juicio de tres ex-
pertos, que evaluaron la pertinencia, coherencia y clari-
dad del instrumento con los objetivos de la investigacion,
la adecuacion de los items a los indicadores estableci-
dos, la redaccion de las instrucciones y su presentacion.
Luego se aplicé una prueba piloto con 20 productores y
se evaluo su confiabilidad mediante el Alfa de Cronbach
que fue 0.89, lo cual indica una alta consistencia interna.

El cuestionario considerd 44 preguntas en total para las
dos variables de estudio:

Variable 1: Ventajas comparativas, con 3 dimensiones y
27 preguntas distribuidas en 3 subvariables:

1. Nivel de conocimiento de la crianza, con 9 preguntas
ligadas a conocimientos técnicos, capacitaciones recibi-
das por el gobierno, ONGs.

2. Sistema de produccion, con 7 preguntas sobre tipos de
cuyes criados, si es produccion familiar o familiar-comer-
cial y el nivel de tecnificacion.

3. Manejo productivo, con 11 preguntas sobre el tipo de
empadre, sistema de alimentacion y aspectos sanitarios.

Variable 2. Comercializacion, con dos dimensiones y 17
preguntas

1. Forma de comercializacién, con 6 preguntas
2. Canales de comercializacion con 6 preguntas
3. Viabilidad comercial y econdmica, con 5 preguntas.

La escala de valoracién fue la de Likert con 5 escalas:
siempre (5), casi siempre (4), a veces (3), casi nunca (2)
y nunca (1).

Categorizacion de la variable Ventajas comparativas:

Bajo: Productores mayores de 50 afios, predominante-
mente mujeres, con baja escolaridad (primaria incomple-
ta o analfabetismo). Presentan escaso o nulo acceso a
asistencia técnica y capacitacion. La crianza de cuyes se
basa en préacticas tradicionales rudimentarias, con bajo
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nivel de innovacion, y limitada incorporacion de conceptos basicos de manejo sanitario, nutricion o genética. El siste-
ma de produccion es de subsistencia, con escasa articulacion al mercado.

Medio: Productores entre 41 y 60 afos, de ambos géneros, con escolaridad entre primaria completa y secundaria
incompleta. Combinan practicas tradicionales con intentos de tecnificacion, aunque de forma parcial y sin protocolos
estandarizados. Tienen un conocimiento basico en aspectos de alimentacion, manejo sanitario y reproduccion, pero
con baja aplicacion de tecnologias modernas. El acceso a capacitacion es esporadico, y existe un interés incipiente
por mejorar la produccion para el mercado.

Alto: Productores de 36 a 50 afos, mayoritariamente varones, con secundaria completa o superior técnica. Participan
activamente en programas de capacitacion (AgroRural u otras entidades), acceden regularmente a asistencia técnica
y demuestran un conocimiento sélido en temas de manejo productivo, sanidad, nutricién y genética. Integran tecnolo-
gias apropiadas en sus sistemas de crianza y aplican buenas préacticas orientadas a la comercializacién en mercados
formales o especializados. Este grupo representa el segmento mas dinamico y con mayor potencial para liderar la
transicion hacia sistemas de crianza mas tecnificados y sostenibles.

Categorizacion de la variable Comercializacion

Bajo: Productores que comercializan cuyes de manera esporadica, en volumenes reducidos, principalmente en el
ambito local (vecindario o ferias informales). La venta es individual, no planificada y responde a necesidades econé-
micas inmediatas. No existe diferenciacion del producto ni manejo de estandares de calidad. Estos productores tienen
pOCO O ningun acceso a canales comerciales formales o institucionales, y carecen de estrategias de articulacion con
el mercado.

Medio: Productores que han logrado estabilizar su produccion y realizan ventas de manera mas frecuente, aunque
todavia en volumenes moderados. Combinan la venta local con acceso ocasional a mercados distritales o provincia-
les. Empiezan a aplicar préacticas de seleccion del producto y mejoras en el manejo postproduccion, aunque de forma
limitada. Existe un interés por incrementar los niveles de comercializacion, pero enfrentan barreras como insuficiente
organizacion, escaso acceso a informacion de mercado y débil articulacion con compradores mayoristas.

Alto: Productores con un sistema de produccion orientado al mercado, que comercializan regularmente cuyes en volu-
menes significativos, con planificacion de ciclos productivos y estandares de calidad. Acceden a canales comerciales
diversificados (mercados urbanos, restaurantes especializados, ferias agropecuarias formales, incluso articulacion
con intermediarios o asociaciones). Manejan informacién sobre precios, demanda y preferencias del consumidor, y
muestran mayor capacidad para negociar precios y acceder a mejores margenes de rentabilidad. Este grupo lidera la
profesionalizacion del sector en la zona.

Andlisis estadistico de datos: |os datos fueron codificados y procesados inicialmente en Microsoft Excel. Posteriormente
toda la data fue analizada en el software estadistico SPSS 26. Se utilizaron técnicas de estadistica descriptiva (fre-
cuencias, porcentajes, medidas de tendencia central) y correlacion. Previamente, se aplicaron pruebas de normalidad
de Kolmogorov-Smirnov para, para determinar si los datos provienen de una poblacion con distribucion normal. Dado
que las variables no siguieron una distribucién normal, se utilizé el coeficiente de correlacion Rho de Spearman para
establecer relaciones entre las variables evaluadas. Se empleo el Alfa de Cronbach para evaluar la consistencia del
cuestionario.

RESULTADOS Y DISCUSION
Caracteristicas de los productores

En la Tabla 1 se muestran los resultados respecto a la edad, sexo y escolaridad predominante de los productores por
nivel de conocimiento, observandose que los que tienen un mayor nivel de conocimiento en la crianza de cuyes son
personas de menor edad, mientras que la mayoria de los productores con un nivel bajo de conocimiento son mayores
de 50 afios.



UNIVERSIDAD Y SOCIEDAD | Revista Cientifica de la Universidad de Cienfuegos | ISSN: 2218-3620

Tabla 1. Perfil etario, sexo y escolaridad predominante de los encuestados.

Nivel de Sexo

. Edad promedio Escolaridad predominante . Caracteristicas destacadas
Conocimiento predominante

Mayor acceso a asistencia técnica y

Alto 36-50 afios Secundaria completa o superior técnica  Masculino participacion en capacitaciones de
AgroRural.
! - Primaria completa a secundaria Masculino Algunos usan practicas tradicionales
Medio 41-60 arios ! P finoy gu practicas 1re
incompleta femenino con intento de tecnificacion.
) ~ IS ! . Ausencia de asistencia técnica y limita-
Bajo >50 afios Primaria incompleta o analfabetismo Femenino y

do acceso a informacion productiva.

Ventajas Comparativas, comercializacion, conocimiento en crianza de cuyes, sistema de produccion y manejo produc-
tivo de los cuyes

La Tabla 2 muestra los resultados descriptivos de las ventajas comparativas, comercializaciéon, conocimiento en crian-
za de cuyes, sistema de producciéon y manejo productivo de los cuyes.

Tabla 2. Resultados descriptivos de las variables evaluadas

. . . o Conocimiento en crian- Sistema de Manejo productivo de los
Nivel Ventajas comparativas Comercializacion -
za de cuyes produccion cuyes
Bajo 13(6.5%) 176 (88.0%) 87 (43.5%) 25 (15.5%) 0(0.0%)
Medio 185 (92.5%) 22 (11.0%) 112 (56.0%) 169 (84.5%) 178 (89.0%)
Alto 2(1.0%) 2(1.0%) 1(0.5%) 6 (3.0%) 22 (11.0%)

En el distrito de Chaca, la produccion de cuyes se encuentra en un estadio intermedio de desarrollo, con predominan-
cia de ventajas comparativas de nivel medio, aun no plenamente explotadas como fortalezas competitivas sostenibles.
La mayoria de los productores presenta un nivel bajo de comercializacion, limitado por deficiencias en infraestructura,
escasa articulacion a mercados formales y procesos de venta poco diversificados, lo cual repercute negativamente
en la rentabilidad del sistema. El nivel de conocimientos técnicos en crianza es mayoritariamente medio, aunque una
proporcion significativa de productores opera adn con conocimientos basicos o deficientes, afectando la eficiencia
productiva. Los sistemas de produccion son mayoritariamente familiares o semi intensivos, con limitadas innovacio-
nes tecnoldgicas y préacticas estandarizadas, mientras que las practicas de manejo se encuentran en un nivel medio,
mostrando avances en algunos aspectos, pero sin consolidar procesos técnicos robustos. Estos hallazgos subrayan la
necesidad de implementar estrategias integrales de fortalecimiento técnico, capacitacion diferenciada y articulacion
productiva, orientadas a potenciar las ventajas comparativas de la zona, elevar el nivel tecnolégico de los sistemas
productivos y mejorar la competitividad y sostenibilidad de la produccion de cuyes en la region.

Los analisis de correlacion de Spearman evidencian asociaciones positivas y estadisticamente significativas (p<0.01)
entre todas las variables técnicas y la comercializaciéon de cuyes en el distrito de Chaca (Tabla 3). Destaca una corre-
lacién muy alta entre las ventajas comparativas y el nivel de comercializacion, lo que sugiere que aquellos productores
gue reconocen y aprovechan mejor sus condiciones productivas, como ubicacion geografica, conocimientos y acceso
a recursos, logran insertarse de manera mas efectiva en los mercados. Asimismo, se encuentra una correlacion alta
entre el nivel de conocimiento técnico y el manejo productivo con la comercializacion, lo que confirma la importancia
de fortalecer las capacidades de los productores para mejorar su desempefio comercial. Por su parte, el sistema de
produccion también muestra una correlacion moderada con la comercializacion, lo que indica que la transicion hacia
sistemas mas tecnificados puede facilitar una mayor articulacion al mercado. Estos hallazgos refuerzan la necesidad
de intervenciones orientadas a potenciar los factores técnicos y estratégicos que inciden en la competitividad de la
produccioén de cuyes en zonas altoandinas.
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Tabla 3. Coeficientes de correlacion de Spearman entre las ventajas comparativas y la comercializacion

Variables Correlacion de Spearman Significacion
Ventajas comparativas y Comercializacion 0.921 (Muy alta) >
Nivel de conocimiento y Comercializacion 0.733 (Alta) b
Sistema de produccién y Comercializacion 0.644 (Moderada) *
Manejo productivo y Comercializacién 0.798 (Alta) *

** Correlacion altamente significativa (P<0.01).

En la Tabla 4 se muestra la relacion entre el nivel de conocimiento técnico y el nivel de comercializacion de los pro-
ductores de cuyes en el distrito de Chaca, Ayacucho, donde se evidencia que existe una relacion directa entre el nivel
de conocimiento técnico y la capacidad de los productores para alcanzar niveles superiores de comercializacion. Los
productores con bajo conocimiento se mantienen en circuitos informales y de subsistencia, mientras que aquellos con
mayor conocimiento son los que logran profesionalizar su actividad y acceder a mercados mas competitivos.

Tabla 4. Relacion entre el nivel de conocimiento técnico y el nivel de comercializacion de los productores de cuyes en
el distrito de Chaca, Ayacucho

Nivel de comercializacion

predominante Caracteristicas observadas

Nivel de conocimiento

Venta esporadica, en pequerfios volumenes; comercializacion informal y lo-
Bajo Bajo cal (ferias o venta en puerta); sin diferenciacién del producto ni estandares
de calidad; escasa articulacion con el mercado.

Venta periddica en mercados locales y distritales; algunas mejoras en
Medio Bajo a Medio manejo postproduccion; incipiente diferenciacion de producto; interés por
expandir mercados, pero con limitaciones logisticas y técnicas.

Venta planificada, sostenida y en volimenes mayores; acceso a canales
formales o especializados (mercados urbanos, restaurantes, ferias agro-
pecuarias); aplicacion de estandares de calidad; uso de informacion de
mercado para mejorar la competitividad.

Alto Medio a Alto

DISCUSION
Perfil de los productores por nivel de conocimiento técnico

Los resultados revelan que el nivel de conocimiento en la crianza de cuyes en el distrito de Chaca, Perd, muestra una
segmentacion asociada a variables sociodemograficas como la edad, escolaridad y género (Tabla 1). Los productores
con Nivel Alto de conocimiento son mas jovenes (36-50 afios), con secundaria completa o superior técnica, mayorita-
riamente varones, con mejor acceso a asistencia técnica y participacion en programas de capacitacion (AgroRural), lo
que facilita la adopcién de practicas productivas mas eficientes.

En cambio, los productores con Nivel Medio y Bajo presentan mayores limitaciones: menor escolaridad, predominan-
cia femenina en el Nivel Bajo, y escaso acceso a capacitacion y asistencia técnica. Este patrén es consistente con
Tufa et al. (2022), quien sefiala que las mujeres mayores con baja escolaridad enfrentan mayores barreras para la
modernizacion productiva.

Estas diferencias refuerzan la necesidad de disefar programas diferenciados de capacitacion y asistencia técnica,
adaptados al perfil sociodemografico de los productores, priorizando metodologias inclusivas para mujeres y adultos
mayores, € incorporando un enfoque de equidad de género (Sepulveda-Hernandez et al., 2022). Como sugiere Castro
y Chirinos (2000), la adopcion tecnolégica debe plantearse de forma gradual, con paquetes tecnoldgicos escalona-
dos, adaptados a las capacidades econdmicas y culturales de los distintos tipos de productores.
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Ventajas comparativas

El 92.5% de los productores se ubica en un Nivel Medio
en cuanto a ventajas comparativas, sin lograr aun trans-
formar sus condiciones favorables (acceso a recursos,
ubicacion geografica, conocimientos basicos) en ver-
daderas fortalezas competitivas. Solo el 1% alcanza un
Nivel Alto, lo que refleja un importante margen de mejora.
Estos resultados concuerdan con Aimituma et al., (2023),
quien observa que la falta de tecnologias, infraestructu-
ra y organizacion limita el aprovechamiento de ventajas
comparativas en zonas rurales. Se requiere fortalecer
capacidades técnicas, promover el uso eficiente de re-
cursos locales e incentivar la adopcién de sistemas de
produccion tecnificados.

Comercializacion

La comercializacion constituye uno de los eslabones mas
débiles de la cadena productiva. El 88% de los produc-
tores se situa en Nivel Bajo, con deficiencias en articula-
cién a mercados, canales de distribucion y conocimiento
comercial. Estos resultados son congruentes con Reyes
et al. (2021) y Aguilar et al. (2011), quienes identifican
una brecha persistente entre produccion y mercado en
regiones andinas. también reportan desconocimiento de
aspectos clave de rentabilidad y estrategias de comercia-
lizacion en Ayacucho y Huanta Bautista (2021) y Sanchez
(2024).

Por ello, es indispensable fortalecer las capacidades de
gestion comercial, promover la asociatividad y la forma-
cion de cooperativas que mejoren la posicion de los pro-
ductores en el mercado. Sin una gestion comercial ade-
cuada, incluso un buen sistema productivo no garantiza
sostenibilidad ni rentabilidad.

Nivel de conocimiento técnico

El 56% de los productores tiene un Nivel Medio de cono-
cimiento técnico, mientras que un preocupante 43.5% se
ubica en Nivel Bajo. Esto limita la incorporacion de bue-
nas practicas y el uso eficiente de los recursos Chavez
y Avilés (2022), demuestran que la capacitacion técnica
incrementa significativamente la calidad de los sistemas
cavicolas en Ecuador, y Aimituma et al. (2023), reporta
mejoras en alimentacion, sanidad e infraestructura tras
programas de asistencia técnica. Por tanto, la implemen-
tacion de programas de formacion continua y extension
agraria es urgente para promover la innovacion tecnolo-
gica en la crianza de cuyes.

Sistema de produccion

El 84.5% de los sistemas productivos en Chaca son fa-
miliares o semi-intensivos (Nivel Medio), con escasa

tecnificacion. Solo un 3% aplica sistemas tecnificados
(Nivel Alto). Estos resultados son similares a los hallados
por (Rodriguez, 2021), en Moquegua, (Almerco, 2019)per-
teneciente al Distrito de Pallanchacra, provincia y region
Pasco, cuya economia es esencialmente esta basado en
la agricultura, ganaderia 'y el comercio, la produccién agri-
cola se utiliza para el autoconsumo y el excedente para
la comercializacion. La ganaderia es otra de las activida-
des importantes y esté orientada a la crianza de ganado
COmo: vacunos, ovinos, cerdos criollos, animales meno-
res como cuyes, conejos, gallinas criollas, abejas, desti-
nadas mayormente al autoconsumo. La investigacion, es
del tipo observacional y descriptivo corresponde a la ca-
racterizacion e identificacion de las fortalezas y limitantes
de la crianza de cuyes que afecta directamente en los ba-
jos ingresos econdmicos que perciben los productores,
el cual no les permite el desarrollo socioeconémico en
el area de estudio. Teniendo el pleno conocimiento que
esta investigacion servira como referente para la toma de
decisiones en la produccién de cuyes se ha determinado
que la composicién familiar en la zona de estudio es muy
variable, son los padres que estan a cargo de la conduc-
cion del predio quienes mayoritariamente tienen estudios
de primaria completa. Las areas de forrajes que cuentan
para la crianza de cuyes son extensiones muy reducidas
y combinan con la produccién agricola, por tanto, los pro-
ductores son usufructuarios o posesionarios, estan con-
siderados como pequefios y medianos productores para
la zona de estudio. La alimentacion es deficiente por la
escases de pastos de alto valor nutritivo, genético en can-
tidad y calidad por ende IV la reproduccién de los cuyes
es deficiente debido a la falta de asistencia técnica per-
manente. El aspecto sanitario de los cuyes es deficien-
te, debido al presencia de enfermedades que merman
la produccion de esta especie, y estan realizando traba-
jos de mejora genética a través del apoyo que brinda las
instituciones publicas como FONCODES, Ministerio de
Agricultura, entre otros, pero es deficiente, la venta de los
cuyes es los intermediarios quienes pagan precios muy
bajos que no cubren los costos de produccién. Concluido
la presente investigacion se ha determinado que existe
limitaciones en el aspecto de alimentacién, manejo, sa-
nidad y mejoramiento genético; de igual modo la falta de
asistencia técnica permanente y apoyo eficiente de las
instituciones publicas y privadas con créditos econdmi-
COS para ser inverti.

Para lograr la transicion hacia sistemas mas eficientes,
se recomienda la adopcion gradual de tecnologias apro-
piadas: moédulos especializados, dietas balanceadas,
manejo sanitario preventivo, genética mejorada y planifi-
cacion reproductiva. Estas mejoras pueden ser promovi-
das mediante asistencia técnica continua y capacitacion
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especializada a través de MIDAGRI, universidades vy
ONGs.

Manejo productivo

El manejo productivo también muestra avances parciales:
el 89% de los productores se encuentra en Nivel Medio,
aplicando practicas basicas de alimentacion, empadre,
destete y sanidad, pero sin alcanzar un nivel éptimo de
eficiencia. Solo el 11% presenta un manejo de Nivel Alto.
Estos resultados coinciden con Torres (2019), quien en el
Valle de Sayan evidencioé déficits en bioseguridad y pre-
vencion sanitaria, y con Salvatierra (2024), quienes des-
tacan los beneficios de dietas balanceadas, aun poco
difundidas.

Estos hallazgos resaltan la necesidad de fortalecer el ma-
nejo técnico, especialmente en sanidad, genética y nutri-
cién, para consolidar la actividad como negocio compe-
titivo y sostenible.

Correlaciones entre las ventajas comparativas y la
comercializacién

Se registran correlaciones positivas significativas en-
tre las ventajas comparativas, el nivel de conocimiento,
el sistema de produccion y el manejo productivo con la
comercializacion (P<0.001). Estos hallazgos respaldan la
hipdtesis de la investigacion y refuerzan la evidencia de
que el acceso a capacitacion técnica, tecnologias apro-
piadas y sistemas eficientes de manejo alimenticio, repro-
ductivo y sanitario inciden directamente en la viabilidad
econdmica de la actividad.

Si bien los resultados evidencian correlaciones positivas y
estadisticamente significativas entre las ventajas compa-
rativas y el nivel de comercializacion del cuy, es importan-
te sefialar que la correlacion no implica necesariamente
causalidad. La naturaleza transversal del estudio permite
identificar asociaciones entre variables en un momento
determinado, pero no establece relaciones causa-efecto.
Por ello, seria recomendable complementar estos hallaz-
gos con estudios longitudinales o experimentales que
permitan observar la evolucion de los factores técnicos
y de las ventajas comparativas a lo largo del tiempo, asi
como evaluar el impacto directo de intervenciones espe-
cificas sobre el desempefio comercial de los productores.
Este enfoque fortaleceria la validez externa de los resulta-
dos y contribuiria a un disefio mas robusto de estrategias
de desarrollo rural.

En conjunto, los resultados muestran que el sistema de
crianza de cuyes en el distrito de Chaca se encuentra
en una etapa intermedia de desarrollo, con predominan-
cia de sistemas familiares poco tecnificados, bajo nivel
de comercializacion y déficit en conocimientos técnicos,

concuerdan con observaciones. No obstante, existen
segmentos de productores con potencial para liderar la
transicion hacia sistemas mas eficientes. La implemen-
tacion de estrategias diferenciadas de capacitacion,
asistencia técnica, promocion de la asociatividad y adop-
cién progresiva de tecnologias apropiadas es clave para
fortalecer la competitividad de la cadena productiva del
cuy en las comunidades altoandinas (Almerco, 2019)per-
teneciente al Distrito de Pallanchacra, provincia y region
Pasco, cuya economia es esencialmente esta basado en
la agricultura, ganaderia'y el comercio, la produccion agri-
cola se utiliza para el autoconsumo y el excedente para
la comercializacion. La ganaderia es otra de las activida-
des importantes y esté orientada a la crianza de ganado
COmMO: vacunos, ovinos, cerdos criollos, animales meno-
res como cuyes, conejos, gallinas criollas, abejas, desti-
nadas mayormente al autoconsumo. La investigacion, es
del tipo observacional y descriptivo corresponde a la ca-
racterizacion e identificacion de las fortalezas y limitantes
de la crianza de cuyes que afecta directamente en los ba-
jos ingresos econdmicos que perciben los productores,
el cual no les permite el desarrollo socioeconémico en
el area de estudio. Teniendo el pleno conocimiento que
esta investigacion servira como referente para la toma de
decisiones en la produccién de cuyes se ha determinado
que la composicién familiar en la zona de estudio es muy
variable, son los padres que estan a cargo de la conduc-
cion del predio quienes mayoritariamente tienen estudios
de primaria completa. Las areas de forrajes que cuentan
para la crianza de cuyes son extensiones muy reducidas
y combinan con la produccién agricola, por tanto, los pro-
ductores son usufructuarios o posesionarios, estan con-
siderados como pequefios y medianos productores para
la zona de estudio. La alimentacion es deficiente por la
escases de pastos de alto valor nutritivo, genético en can-
tidad y calidad por ende IV la reproduccién de los cuyes
es deficiente debido a la falta de asistencia técnica per-
manente. El aspecto sanitario de los cuyes es deficien-
te, debido al presencia de enfermedades que merman
la produccion de esta especie, y estan realizando traba-
jos de mejora genética a través del apoyo que brinda las
instituciones publicas como FONCODES, Ministerio de
Agricultura, entre otros, pero es deficiente, la venta de los
cuyes es los intermediarios quienes pagan precios muy
bajos que no cubren los costos de produccion. Concluido
la presente investigacion se ha determinado que existe
limitaciones en el aspecto de alimentacién, manejo, sa-
nidad y mejoramiento genético; de igual modo la falta de
asistencia técnica permanente y apoyo eficiente de las
instituciones publicas y privadas con créditos econdmi-
COS para ser inverti.

Limitaciones del estudio
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Entre las principales limitaciones de este estudio se reco-
noce que los datos resultan obtenidos a partir de la au-
topercepcion de los productores mediante cuestionarios,
lo que puede introducir sesgos de percepcion o deseabi-
lidad social. Asimismo, no se incluyen variables directas
de rentabilidad econdmica ni parametros productivos y
reproductivos zootécnicos especificos (tasa de conver-
sion alimenticia, peso al nacimiento y destete, tamafio de
camada, indice de mortalidad, entre otros), que permiten
complementar y profundizar el analisis técnico-producti-
vo. Estas limitaciones sugieren la necesidad de futuros
estudios longitudinales que integren informacion obijetiva
y mediciones de campo para fortalecer la comprension
integral de los sistemas de crianza de cuyes.

CONCLUSIONES

El estudio demuestra que existen correlaciones positivas
y significativas entre los factores técnicos (nivel de cono-
cimiento, manejo productivo y sistema de produccion) y
el nivel de comercializacion del cuy en condiciones de
crianza familiar de la zona andina de Chaca, Ayacucho.
Esto evidencia que el fortalecimiento de las capacidades
técnicas de los productores es clave para mejorar su in-
sercion en el mercado.

La identificacion de ventajas comparativas vinculadas a
practicas productivas mas eficientes, manejo sanitario
adecuado y mejor acceso a insumos y mercados, ofrece
un marco estratégico para disefar politicas de desarrollo
rural con enfoque territorial.

El predominio de un sistema de crianza tradicional o de
nivel medio, con escasa tecnificacion, limita la competi-
tividad de los productores. Avanzar hacia sistemas mas
tecnificados requiere intervenciones progresivas y adap-
tadas a la capacidad econémica y sociocultural de los
productores.

La adopcion de tecnologias apropiadas, combinada con
procesos de capacitacion y acompafiamiento técnico,
puede contribuir significativamente a mejorar los estan-
dares productivos y comerciales de la crianza de cuyes
en zonas altoandinas.
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